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Milller & Partner

Unser Leitsatz

,Qualitat beginnt damit,

die Zufriedenheit des Kunden
in das Zentrum des Denkens
zu stellen...”

J. F. Akers (US-Manager)
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Unsere Philosophie S

Wir, die Mitarbeiter von Miller & Partner, sind der festen Uberzeugung,
dass jeder Mensch einen tiefen Wunsch nach vertrauenswiirdigen
Partnern versplrt. Menschen, auf die man sich verlassen kann und
denen man sein Vertrauen zu Recht geschenkt hat.

Dieses gilt insbesondere auch fiir das Berufs- und Geschaftsleben.
In der heutigen Zeit sind Unternehmenslenker administrativ
schwer belastet. Erfahrene und ehrliche Dienstleister an seiner
Seite zu wissen, ist daher fir jeden Unternehmer eine zwingende
Notwendigkeit.

Miller & Partner halt seit vielen Jahren seinen Mandanten den Kopf
und Riicken frei, zumindest fiir den Bereich der Versicherungen.
Absolute Zuverlassigkeit, beste Beratung und durchsetzungsstarke
Interessenvertretung der Mandanten sind Grundlagen unserer Arbeit.
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Assehuranz-fakler

Warum gerade von uns betreut werden ?

Wir bieten unseren Mandanten drei entscheidende Vorteile:

> Unser Unternehmen ist gro genug, um den Kunden weltweit
Versicherungen zu besten Konditionen und Bedingungen zu bieten.

» Unser Unternehmen arbeitet noch so ubersichtlich,
dass wir fur jeden Kunden Individualitat in Beratung und Service
gewahrleisten kdnnen.

> Unser Unternehmen spricht Klartext und schafft so auf ehrliche,

respektvolle und verstandliche Art Entscheidungsgrundlagen
fur die Mandanten.
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Assehuranz-fakler

Was wir fir unsere Mandanten tun...

Wir verstehen die Sprache unserer Mandanten und Ubersetzen diese
ins Versicherungsdeutsch...

Wir helfen unseren Kunden dabei die komplizierten Themen
verstandlicher zu gestalten:

» Umfassende Risikoanalysen und Versorgungsanalysen

> Detaillierte Erfassung und Ausschreibung des Vertragsportfolios
» Pramienverhandlungen

» Umfassenden Vertragsservice

> Sanierung von alten Versorgungswerken und Pensionszusagen
> Policen und Rechnungsprifung

> Interessenvertretung im Schadenfall
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Assehuranz-fakler

Warum zu einem Versicherungsmakler?

v Wir fihren die Betrachtung der individuellen Risiken eines
Mandanten erst einmal unabhangig von den Vertragen durch

v Unser Vertragsverhaltnis besteht direkt mit unseren Mandanten,
d.h. wir sind vertraglich unseren Mandanten verpflichtet - nicht den
Versicherungskonzernen.

v Wir konnen auch bestehende Vertrage mittels Mandat zur

Betreuung libernehmen und dann im Nachgang optimieren ohne die
Vertrage zwingend kiindigen zu mussen
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Assehuranz-fakler

Wir suchen Kontakt/Empfehlungen zu ...

> Produktionsbetrieben (z.B. Kunststoff, Metall, Lebensmittel)
> Handwerksbetrieben (Bauunternehmen, Dachdecker usw.)
» Hausverwaltungen

» Unternehmensberatern

> Steuerberatern
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Assehuranz-fakler

Warum tun sich viele Menschen mit Versicherungen
so schwer?

»Makler-Sprache , Kunde-Sprache

www.muepa.de m m
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Assehuranz-fakler

Das sind wir...

...und zukunftig gern auch lhr Partner!

www.muepa.de £ 9
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Assehuranz-fakler

Exkurs: Forderungsausfallversicherung @sp. R+v)

> Wie gut kennen Sie lhren Auftraggeber
tatsachlich?

» Welche Auftragnehmer werden von meinen
Auftragnehmer ins Boot geholt? Woher soll ich
wissen, wie diese ticken?

> Was soll ich tun, wenn einer dieser
Auftragnehmer nicht zahlt?
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Assehuranz-fakler

Insolvenzen und Forderungsausfalle in Deutschland
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Assehuranz-fakler

Insolvenzgriinde aus Sicht betroffener

Unternehmen

Zu geringes Eigenkapital J 57 %

Kreditlinien gekiirzt / gestrichenj 44 %

Schlechte Konjunktur-

entwicklung J 30 %

(Mehrfachnennung war maoglich)
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Assehuranz-fakler

Marktanteile in der Warenkreditversicherung 2011

ZURICH INSURANCE_  ACE EUROPEAN
PLC GROUP
2,9% 0,7% _SONSTIGE

/S 13%

R+V ALLG.
8,9%

ATRADIUS
KREDITVERS.
18,8%

Quelle: GDV - Aufteilung der Bruttobeitragseinnahmen Beitragsvolumen gesamt: 864 Mio. EUR
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Assehuranz-fakler

Der groRte Aktivposten der Bilanz ist nicht

abgesichert

PASSIVA

Kapital
90.000 EUR

Lieferung und Leistung

Forderungsausfélle @ Forderungen aus
600.000 EUR

990.000 EUR
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Assehuranz-fakler

Gegenstand der Versicherung

Absicherung von Forderungen

» Aus Warenlieferungen, Werk- und Dienstleistungen
gegen

» Zahlungsunfdhigkeit und bei Zahlungsverzug

des Auftraggebers.
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Assehuranz-fakler

Versicherungsschutz

Allgemeine Voraussetzungen

> positive Zahlungserfahrungen in den letzten 12 Monaten vor
Lieferung/ Leistung, d.h. es wurden alle Rechnungen innerhalb
von 2 Monaten nach dem urspriinglichen Falligkeitsdatum
vollstandig bezahlt

> Es lagen lhnen keine Informationen zu lhren Auftragnehmer
uber Zahlungseinstellungen oder die Nichteinlésung von
Schecks, Wechseln oder Lastschriften vor.

> Der Versicherer hat Sie nicht informiert, dass kinftige
Forderungen gegen diesen Kunden nicht mehr versichert sind.
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Assehuranz-fakler

Selbstherstellung des Versicherungsschutzes

flir Forderungen bis 20.000 €

In den letzten 12 Monaten vor Lieferung/ Leistung sind folgende
Selbstprifungskriterien neben den allgemeinen Voraussetzungen
zu erfullen:

> Festgesetzte Versicherungssumme durch den Versicherer

ODER

> 4.000 € Mindestumsatz sowie positive Zahlungserfahrungen
(Neukunden)

ODER

> schriftliche Vollauskunft einer Wirtschaftsauskunftei
(z.B. Biirgel, Creditreform)
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Assehuranz-fakler

Besondere Voraussetzungen

Antragspflicht bei Forderungen uber 20.000 €

> allgemeine Voraussetzungen
UND

> Festsetzung der Versicherungssumme auf Antrag des
Versicherungsnehmers durch den Versicherer
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Wann tritt der Versicherungsfall ein? Miliec® Patner

Forderungsausfall-Versicherung R+V-ProfiPolice WKV plus
Das unterschdtzte Risiko: viele kleine Rechnungen bei gleichem Auftraggeber
Beispiel: Alle 14 Tage erfolgen Lieferungen/Leistungen an den gleichen Auftraggeber (Zahlungstermin 30 Tage).

1. Monat 2. Monat 3. Monat

2 N
2 A

Versicherungsfalls fiix
die 1. Rechnung
‘ nach jeweils

B T
Rechnungen

==y } Nichtzahlungs-
Lo | \

Tatbestand*
W ‘ Entschidiqung durch R+V:
7.000 EUR**
bis s 30%
Thre Daten: Regresserlos
Wochen 1 2 3 4 g 6 7 8 9 10 11 12
= Lieferung/Leistung Zahlungstermin (30 Tage) ’ Verzug ’ Offene Posten (Summe)

* 2 Monate nach Falligkeit der jeweiligen Rechnung tritt der Nichtzahlungstatbestand fiir Inlandsforderungen ein.
** Entschadigung: offener Betrag (10.000 EUR) abziiglich 30% Selbstbehalt.

Bedenken Sie: Fallen Ihnen 10.000 EUR aus, sind bei einer Umsatzrendite von 2% vor Steuern bereits 500,000 EUR Mehrumsatz erforderlich, Quelle: R+V
um den Verlust wett zu machen.
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Was Sie sonst noch wissen sollten!

FABRIKATIONSRISIKO

» Sonderanfertigungen, die bei Zahlungsunfahigkeit lhres Kunden
nicht mehr anderweitig verkauft werden koénnen.
> Der Versicherer ibernimmt die Kosten, welche durch den
Auftrag entstanden sind:
« Selbstkosten
« Einlagerung der Sonderanfertigung

MAXIMALE FALLIGKEIT

> 6 Monate versicherbar

e = TN
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Rechenbeispiel - 30 % Selbstbeteiligung (standarad)

Warenwert EUR 100.000,-
zzgl. 19% MwsSt. EUR 19.000,-
Rechnungsbetrag EUR 119.000,-
abzuglich 30% SB EUR 35.700,-
Entschadigungsleistung 70% EUR 83.300,-
Erstattung der MwsSt. durch FA EUR 19.000,-
Gesamtriickfluss EUR 102.300,-
Tatsachlicher Ausfall des VN EUR 16.700,-
(entspricht rund 14% des Rechnungsbetrages)
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Assehuranz-fakler

INSOLVENZANFECHTUNG

Was ist Insolvenzanfechtung?

» Der Insolvenzverwalter hat die Moglichkeit bis zu 10 Jahren
rickwirkend Rechnungen anzufechten, wenn dem
Geschaftspartner unterstellt werden kann, dass dieser von den
Liquiditatsproblemen seines Auftraggebers Kenntnis hatte:

Dies kann der Fall sein, wenn z.B.:

* In der Vergangenheit Ratenzahlungen vereinbart wurden.

« Der Auftraggeber immer von seinem Skonto Gebrauch
gemacht hat und plétzlich immer wieder verspatet zahlt.
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Assehuranz-fakler

Vereinbarung der Insolvenzanfechtungsklausel

Jahresnettobeitrag: 4.000 € (4.760 € inkl. Vers.St.)

Jahreshochstentschadigung: 120.000 €
(30-fache des Jahresnettobeitrages)

Erhohung der Versicherungssumme 20.000 € bei 5-facher Erhéhung
bei Einschluss der 238 € Mehrbeitrag

Insolvenzanfechtungsklausel:
40.000 € bei 10-facher Erh6hung
476 € Mehrbeitrag

60.000 € bei 15-facher Erh6hung
714 € Mehrbeitrag

80.000 € bei 20-facher Erhohung
952 € Mehrbeitrag
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Fallbeispiel S

Angefragtes Limit fur die Fa. Pleite GmbH: 60.000 €
Rechnung 1 Rechnung 2 Rechnung 3
20.000 € 30.000 € 30.000 €
Ratenzahlung Ratenzahlung Ratenzahlung
beglichen beglichen OFFEN
01.07.2014 01.02.2016 01.03.2016
| | | | |
01.01.2016 06.04.2016
Vertragsbeginn INSOLVENZ
WKV der Fa. Pleite

= Anfechtung
der Rechnungen
lund 2




Entschadigung Entschadigung
OHNE Insolvenzanfechtungsklausel INKL. Insolvenzanfechtungsklausel

Rechnung 1: Rechnung 1:
auBerhalb versicherter Zeitraum 20.000 € uber die Insolvenzanfechtungsklausel abgesichert

- dem VN stehen zu seinem angefragten Limit

von 60.000 € zusatzlich 20.000 € zur Verfligung
Rechnung 2: versichert

angefochten werden 30.000 €
innerhalb versicherter Zeitraum Rechnung 2:
innerhalb angefragten Limit angefochten werden 30.000 €
innerhalb versicherter Zeitraum
innerhalb angefragten Limit sowie Zusatzlimit
Rechnung 3: versichert

30.000 € offene Forderungen

wegen Zahlungsunfihigkeit Rechnung 3:
30.000 € offene Forderungen
wegen Zahlungsunfahigkeit

Versichertes Gesamtlimit: versichert
60.000 €

Versichertes Gesamtlimit:
80.000 €
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lhre Vorteile T

» Schutz vor den Folgen von Forderungsausfall

» Sicherung der Liquiditat und Bonitat lhres Unternehmens
> Kreditprufungs- und Kredituberwachung durch den Versicherer
> Kein Kostenrisiko durch Regressverfahren

> Uu.Vv.m.
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Assehuranz-fakler

lhr Partner in Baden-Wurttemberg

Miller & Partner GmbH
Alexander Kramer

Untere Klosterstr. 64
76684 Ostringen - Odenheim

Tel.: 07259/ 924 060
Mobil: 0151/148 395 01

Zentrale Postanschrift:

Miller & Partner GmbH
Korler Str. 11
98593 Floh-Seligenthal

Tel.: 03683/ 40 55-0




