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Organisations- und Marketingberatung Petra Bath 
 

Beratung - Entwicklung von Online Marketingstrategien, Zielgruppendefinition 

- Ermittlung von Zielgruppenrelevanten Suchbegriffen 

- Zielorientierte, suchmaschinenoptimierte Texte 

- Produkt- und Projektpräsentation 

- Marketing & Vertriebs-Prozessoptimierung 

- Büromanagement 

chocoBrain Umsetzung und Anwenderschulungen 
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Ihr Marketing 

zu verändern 

Es wird Zeit... 

….ihr Marketing zu verändern. 
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Das Thema des Abends: 
„Erfolgreiches  Internetmarketing“ 
Es wird Zeit Ihr Marketing zu verändern. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Outbound Marketing – konventionelle Werbung mit Print, Anzeigen, 

Radio, TV, Telefonakquise. 

Inbound Marketing – online Werbung im Internet  

 gezielte Erstellen und Teilen von Informationen, zugeschnitten auf 

Ihren Wunschkunden, weil dieser genau das sucht. 

 Inbound zieht dadurch qualifizierte Interessenten  an und bringt sie 

immer wieder zu Ihnen zurück.  

 Sprechen Sie den Interessenten direkt an und  

machen Sie Ihn zu Ihrem Kunden. 
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Der Kunde 3.0 

77,2% der Deutschen nutzen das Internet 
 
56%  recherchieren vor dem Kauf online im Internet. 
 
169 Minuten sind Deutsche täglich online. 
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Hier werden Sie gefunden 
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Weg mit dem Bauchladen – werden Sie eine Marke. 
 

• Wie präsentiert sich mein Unternehmen am Markt ? 

• Welches Unternehmensziel habe ich kurzfristig, mittelfristig? 

• Mit welchem Produkt / Dienstleistung will ich auf den Markt ? 

• Welche Zielgruppe möchte ich ansprechen? 

• Wie sehe ich meine Kunden ? 

• Wie sehen mich meine Kunden? 

• Wer sind meine Wettbewerber? 

• Was für ein Werbebudget habe ich ? 
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Gutes Marketing ist kein Zufallsprodukt sondern 
fängt im Kopf an. 

Um sich erfolgreich im Internet zu präsentieren muss eine  
 
• Detaillierte Planung und Konzeption  
• Konsequente Umsetzung 
• Regelmäßige Prüfung des Konzeptes 
• Gegebenenfalls dessen Korrektur 
• Kostenkontrolle 

 
erfolgen. 
 

 
 

Dafür müssen Sie sich nicht verbiegen. 
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Unser Ziel 

Die Erdbeere unter den Bananen. 

Corporate idendity = Wiedererkennung 
 

Ihr Auftritt 
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Wer kennt sie nicht – diese „Ohrwürmer“ 

Die längste Praline der Welt  
Duplo 
 
Nichts ist unmöglich 
Toyota 
 
Wir machen den Weg frei …. 
Volksbanken 
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Wie gewinnt man Kunden im Internet? 
Ihre benötigte Marketingmethode 

Besucher Interessent Kunden Fürsprecher 

Anziehen  Begleiten Gewinnen Begeistern 

Suchender 
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Ihre benötigten Werkzeuge 

Besucher Interessent Kunden Fürsprecher 

Anziehen  Begleiten Gewinnen Begeistern 

Blog / Portal 

Suchmaschinenoptimierung 

Social Media 

Verlinkungen 

Call-to-Action-Buttons 

Landing Pages 

Bewertungen 

Netzwerk-Kontakte 

Empfehlungen 

Besucherhistorie 

Analysen 

E-Mail 

Service-Netzwerk 

Kunden-Foren 

Self-Services 

CRM 

Suchender 
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• Ein guter Text – der Schlüssel zum Kunden 
Denken Sie sich in Ihren Kunden hinein und informieren Sie Ihn. 

Darüber sollten Sie sich bewusst sein 
 
1. Besucher einer Webseite lesen quer, sie überfliegen den 

Text, bevor Sie ihn „richtig“ lesen. 
2. Am Bildschirm liest es sich langsamer als auf dem Papier 
3. Wer im Internet Texte liest, hat keine Zeit 
4. Die Geduldsschwelle bei unverständlichen, schwierigen 

Texten liegt wesentlich niedriger als bei Drucksachen 
5. Bildbegleitungstexte und Untertitel werden bevorzugt und 

zuerst gelesen 
6. Mit Humor macht es einfach mehr Spaß  

 
 

Ein guter Text – der Königsweg zum Kunden 
 



· www.tabuladata.de 

Traffic für deutsche Webseiten und Blogs 

• Aus den folgenden Quellen stammt der Traffic für deutsche Webseiten 
und Blogs: 

 Google   81 % 
Facebook    70  % 
Twitter    36  % 
Direkt   35  % 
Google Adwords   30  % 
Google+:   26  % 
Xing    17  % 
RSS    16  % 
Newsletter   15  % 
Youtube   13  % 
Linkedin:     7 % 
 
(Autor: Verena Gründel) 

 

http://www.ibusiness.de/profile/veg.html
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Pimp deine Webseitenzugriffe. 

Besucher für die Webseiten kauft man bei 

 

               AdWords    

Angebot derzeit 75€ Startguthaben  

 

Facebook 

16-64 gefällt mir Angaben für 7€/Tag 
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So liebt man 

Marketing 

Was? Wo? Suchen Methode  |  Software  |  Preise  |  Fallbeispiele  |  Partner  |  Über uns  |  Blog 

Kostenlos Registrieren   |   Login     |   Kontakt   +49  6221 321 9780 

Die Online Marketing Plattform 
Zeitsparend mehr Besucher, Interessenten und Aufträge gewinnen. 

Nutzen Sie chocoBRAINs effiziente Marketing Software - ideal für kleine und mittlere Firmen. 

Jetzt kostenlos testen 
Basisversion ist und bleibt kostenlos 

Über 4.000 Nutzer 

Verlinkungen EINE Komplettlösung 

Empfehlungen 

Analysen 

E-Mail 

Social Media 

Suchmaschinenopt. 
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Herzlichen Dank für Ihre Aufmerksamkeit 


